STARTERCENTER NRW

Auf dem Weg in die
Selbststandigkeit

Das STARTERCENTER NRW bietet Existenzgriindern eine
umfassende Beratung und ein vielfaltiges Seminarpro-
gramm zu allen griindungsrelevanten Themen.

Auf den folgenden Seiten haben wir verschiedene Kurse
zusammengestellt, die lhnen wichtige Hilfestellungen
bieten. Sachkundige Referenten geben Antworten auf oft
gestellte Fragen.

Einige Seminare werden von der WFG (mit-)initiiert,
andere von den Technoparks im Kreis Unna angeboten.

Weil wir wissen, dass viele Jungunternehmer jeden Cent
umdrehen missen, ist die Teilnahme an einigen Veran-
staltungen kostenlos. Wird eine Geblihr erhoben, erhal-
ten Sie dafiir umfangreiches Schulungsmaterial.

Zur besseren Planung ist fiir alle Seminare eine Anmel-
dung per Telefon oder E-Mail erforderlich.

Anmeldung: STARTERCENTER NRW, Hans Offer
Tel.: 02303 272590
E-Mail: ho@wfg-kreis-unna.de

A
. STARTERCENTER INRW,
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Kaufmannisches Grundwissen

Durchblick bewahren im
eigenen Betrieb

Fachkenntnisse in ihrem Metier besitzen die meisten
Existenzgriinder. Betriebswirtschaftliches Wissen ist aber
nicht immer vorhanden. Die wenigsten Jungunternehmer
verfligen Uiber eine kaufmannische Ausbildung.

Oftmals werden wirtschaftliche Zusammenhange nicht
richtig erkannt oder verstanden. Die Folgen sind haufig
gravierend: Viele Unternehmer scheitern, weil ihnen
Grundkenntnisse zur Fiihrung und Steuerung des eigenen
Betriebes fehlen.

Dieses Seminar schlieBt die Liicken. Die Teilnehmer er-
fahren, wie sie die Rentabilitat und Liquiditat ihrer Fir-
ma erfassen, wie sie Kosten und Leistungen berechnen
und betriebswirtschaftliche Auswertungen richtig erstel-
len, lesen und verstehen konnen. Kalkulationsmethoden,
Investitions- und Finanzierungsrechnung, Gewinnschwel-
lenrechnung, Controlling, Soll- und Ist-Planung werden
ebenfalls keine Fremdworter bleiben.

Der Managementberater Christian Klotz versteht es,
komplexe Themen leicht verstandlich und praxisnah zu
erklaren und sorgt fiir Durchblick.

Referent: Christian Klotz

Christian Klotz ist Geschaftsfiihrer der Klotz & Sievert GmbH,
Hamm.

Datum: 18. Februar 2011

Ort: Kompetenzzentrum Bio-Security, Bonen
Zeit: 09:00-15:00 Uhr

Gebiihr: 10,00 Euro

Anmeldung: Klotz und Sievert GmbH,
Tel.: 02385 9212320
E-Mail: office@klotz-sievert.de
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Kaufmannisches Grundwissen

Ein Erfolgsteam grunden

Erreichen Sie Schritt fiir Schritt Ihr Ziel!

Erfolgreich sein heiBt, seine Ziele zu erreichen.

Ziele gibt es unendlich viele. Jeder hat sie: geschaftlich,
privat, sachlich, emotional. Aber wie sollen wir sie errei-
chen? Allein schieben wir gern mal auf - und iiberhaupt ...
Was genau ist eigentlich das nachste Ziel?

Ein Erfolgsteam sorgt fiir die notige Umsetzungskompe-
tenz und Konsequenz. Brainstorming und Feedback hel-
fen das jeweilige Ziel zu konkretisieren und die notwen-
digen Schritte einzuleiten. Das Bewusstsein, beim nachs-
ten Treffen nicht mit leeren Handen dastehen zu wollen,
hilft Ihnen, den inneren Schweinehund zu iberlisten. Ein
Erfolgsteam ist kein Kaffeekranzchen. Klar strukturiert
geht es effektiv ans Werk. Gemeinsam kommen Sie auf
Ideen, die Sie allein nicht hatten. Schritt fur Schritt na-
hern Sie sich Ihrem Ziel.

In diesem Workshop lernen Sie, wie ein Erfolgsteam
funktioniert und wie Sie selbst mit Gleichgesinnten eins
griinden konnen. Fiir Freiberufler, Griinder/-innen und
kleine Unternehmen besonders gut geeignet.

Referentin: Ortrud Battenberg, text und gut

Ortrud Battenberg hat an der Uni Bielefeld Philosophie und Sozio-
logie studiert und ist u.a. Preistragerin in der Kategorie
»Wissenschaftliche Arbeiten“ des national ausgeschriebenen Stu-
dierenden-Wettbewerbs des Bundesministeriums des Innern.

Datum: 31. Marz 2011

Ort: Wirtschaftsforderung Kreis Unna,
Raum 1.17

Zeit: 17:00 - 19:30 Uhr

Gebiihr: kostenlos

Anmeldung: Ortrud Battenberg,
Tel.: 02304 750224
E-Mail: battenberg@text-und-gut.de
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Kaufmannisches Grundwissen

Buchhaltung verstehen und
nutzlich umsetzen

Die aktuelle wirtschaftliche Situation sollte jederzeit im
Unternehmen abrufbar und nachvollziehbar sein.

Die Systematik der vorbereitenden Buchhaltung wird
genutzt, um betriebsrelevante Daten so zusammenzufiih-
ren, dass sie jederzeit aussagefahige Bewertungen er-
moglicht.

Hieraus konnen Impulse zum Liquiditatsmanagement
entwickelt werden. Das ist zwingend erforderlich, da das
Geld schlieBlich erst dann verdient ist, wenn es dem
Konto gutgeschrieben ist.

Eine gute Organisation der Aufgaben und Ablaufe im
Betrieb, innerhalb eines systematischen Wiedervorlage-
systems, ermoglicht die kontinuierliche und zeitlich ter-
mingerechte Erledigung aller anfallenden Arbeitsschrit-
te.

Referent: Volker Hochwald
Volker Hochwald ist Unternehmensberater und hat sich auf Exis-
tenzgriindungen spezialisiert.

Datum: 16. Juni 2011

Ort: Wirtschaftsforderung Kreis Unna,
Raum 1.17

Zeit: 16:00-18:30 Uhr

Gebiihr: kostenlos

Anmeldung: STARTERCENTER NRW, Hans Offer
Tel.: 02303 272590
E-Mail: ho@wfg-kreis-unna.de
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Werbung in eigener Sache
- einfach und kostengunstig

Der Wettbewerb macht es jungen Unternehmen schwer,
Kunden zu finden und sie von den eigenen Leistungen
und Produkten zu iiberzeugen. Die Kundengewinnung
wird oftmals zum zentralen Problem.

Zielgerichtete Werbung in eigener Sache bietet hier ein-
fache und kostengunstige Losungen und hilft jungen Un-
ternehmen, sich gegen die Konkurrenz zu behaupten.

Unternehmensberater Christian Klotz erlautert Faustre-
geln des Marketings und Strategien, wie sich Werbung
ohne groBen Aufwand und Kosten leicht umsetzen lasst.
Antworten gibt es unter anderem auf die Fragen: Wie
sieht meine Zielgruppe aus und wie steht es um den
Wettbewerb? Wie sage ich meinen Kunden, dass es mich
gibt? Wie kann ich das Marketing in meinem Unterneh-
men organisieren?

Referent: Christian Klotz

Christian Klotz ist Geschaftsfiihrer der Klotz & Sievert GmbH,
Hamm.

Datum: 11. Marz 2011

Ort: TechnologieZentrum Schwerte
Zeit: 09:00-15:00 Uhr

Gebiihr: 10,00 Euro

Anmeldung: Klotz und Sievert GmbH,
Tel.: 02385 9212320
E-Mail: office@klotz-sievert.de

18



Internet fur junge
Unternehmer/-innen

Fiir Existenzgriinder und junge Unternehmer ist das In-
ternet bzw. die eigene Webseite heute genau wie eine
Visitenkarte ein Muss. In der Kundenakquise und in der
Kundenbindung ist eine eigene Webseite haufig ein un-
verzichtbares Instrument, doch oft fehlt die Erfahrung
oder die notwendigen Kenntnisse.

In diesem eintagigen Seminar werden die notwendigen
Kenntnisse fiir die optimale Bereitstellung einer eigenen
Internetseite vermittelt. Unternehmensberater Christian
Klotz erlautert Faustregeln des Internets und Strategien,
wie sich Werbung ohne groBen Aufwand und Kosten
leicht umsetzen lasst.

e Erstellung einer Internet-Homepage
o Erstellung von Internetseiten

e Aufbau von Internetseiten

Das Seminar richtet sich an Existenzgriinder, Unterneh-
mer und Freiberufler.

Referent: Christian Klotz

Christian Klotz ist Geschaftsfiihrer der Klotz & Sievert GmbH,
Hamm.

Datum: 06. Mai 2011

Ort: Kompetenzzentrum Bio-Security, Bonen
Zeit: 09:00-15:00 Uhr

Gebiihr: 10,00 Euro

Anmeldung: Klotz und Sievert GmbH,
Tel.: 02385 9212320
E-Mail: office@klotz-sievert.de
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Texte fur Werbung, Public
Relations und Internet

Ihre Botschaft soll ankommen. Und Sie mochten sich
natirlich von lhrer besten Seite zeigen. Doch manchmal
ist das nicht so einfach. Diese Workshops helfen lhnen
dabei. Alle drei zusammen sind ein abgestimmtes Paket.
Sie konnen aber auch jedes Modul einzeln buchen. Die
Kursleiterin Ortrud Battenberg ist selbststandige Lektorin
und Texterin. lhr liegt am Herzen, dass ihre Kunden ei-
nen guten schriftlichen Auftritt haben. Denn wir alle
wissen: Fir den ersten Eindruck gibt es keine zweite
Chance. Als Diplomsoziologin und Philosophin ist sie er-
fahren im Bereich Kommunikation und Text.

Modul 1: Auf den Punkt gebracht.
Tun Sie etwas dafiir, dass lhre
Botschaft ankommt!

Der Workshop richtet sich an Unternehmerinnen und
Unternehmer, die lernen mochten, wie man Informatio-
nen und Werbung zielgerichtet und zielgruppengerecht
in den Griff bekommt. Sie erfahren, worauf es ankommt,
und liben einfache Techniken, die Arbeit in sinnvolle
Schritte zu zerlegen. Tipps aus der Praxis und ein Leitfa-
den zum Mitnehmen runden den Workshop ab.

Datum: 27. Januar 2011

Ort: Wirtschaftsforderung Kreis Unna,
Raum 1.17

Zeit: 17:00 - 19:30 Uhr

Gebiihr: kostenlos

Anmeldung: Ortrud Battenberg,

Tel.: 02304 750224

E-Mail: battenberg@text-und-gut.de
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Modul 2: Wie nutze ich Public Relations?

Werden und bleiben Sie bekannt!

PR ist nicht Werbung. Das Feld der PR ist groB3. Dieser
Workshop konzentriert sich darauf, wie Unternehmen in
der lokalen und regionalen Presse Beachtung finden kon-
nen und wie man mit einfachen Techniken konsequente
Medienarbeit plant. Er richtet sich an Unternehmerinnen
und Unternehmer, die sich liber das ,,Machbare* infor-
mieren mochten.

Datum: 10. Februar 2011

Ort: Wirtschaftsforderung Kreis Unna,
Raum 1.17

Zeit: 17:00 - 19:30 Uhr

Gebiihr: kostenlos

Anmeldung: Ortrud Battenberg,
02304 750224

Modul 3: Internetauftritt! Aber wie?

Zeigen Sie lhre besten Seiten!

Der Workshop ist fur Unternehmerinnen und Unterneh-
mer gedacht, die sich mit ihrem Internetauftritt positiv
von Mitbewerbern abheben und die Chance des guten
ersten Eindrucks nutzen wollen. Sie erfahren, welche
Punkte bei der inhaltlichen Gestaltung wichtig sind, da-
mit lhre Seiten ubersichtlich und verstandlich sind, gern
gelesen werden und zur Kontaktaufnahme anregen.

Datum: 24, Februar 2011

Ort: Wirtschaftsforderung Kreis Unna,
Raum 1.17

Zeit: 17:00 - 19:30 Uhr

Gebiihr: kostenlos

Anmeldung: Ortrud Battenberg,
Tel.: 02304 750224
E-Mail: battenberg@text-und-gut.de
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Keine Angst vor
dem Finanzamt

»Ganz schon lastig” finden die meisten Jungunternehmer
ihre Verpflichtungen gegeniiber dem Finanzamt. Gerade
in der Anfangsphase widmen sich Griinder voller Elan
dem Aufbau ihres Unternehmens. Die Regelung von Steu-
ersachen wird oft vernachlassigt. Andere sehen sich ei-
nem undurchdringbaren Dschungel gegeniiber, vor dem
sie schlicht kapitulieren. ,,Einfach liegen lassen” ist frei-
lich keine Losung.

Die Kommunikation mit dem Finanzamt muss zum festen
Bestandteil des unternehmerischen Handelns werden.
Die plinktliche Abgabe von Steuererklarungen und
-anmeldungen sollte genauso selbstverstandlich sein wie
das Schreiben von Rechnungen. Welche Spielregeln es
dabei zu beachten gilt, welche Pflichten und welche
Rechte Unternehmer haben, das erfahren interessierte
Existenzgriinder auf dieser Informationsveranstaltung
sozusagen aus erster Hand.

Ein Mitarbeiter vom Finanzamt Dortmund/Unna fihrt die
Diskussion und versucht, Schwellenangste abzubauen.
AuBerdem beantwortet er Fragen der Teilnehmer.

Datum: 09. Juni 2011

Ort: TechnologieZentrum Schwerte
Zeit: 18:00-20:00 Uhr

Gebiihr: kostenlos

Anmeldung: STARTERCENTER NRW, Hans Offer
Tel.: 02303 272590
E-Mail: ho@wfg-kreis-unna.de
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Frauen unternehmen was

Unternehmerinnenbrief

= Ministerium far Generationen,
= Familie. Frauen und Integration e
des Landes Nordrhein-Westfalen | ¥

der unternehmerinnenbrief

Starke Grundungen und stabile Unternehmen - das ist das
Ziel des U-Briefs NRW. Die Initiative des Ministeriums fir
Generationen, Familie, Frauen und Integration NRW er-
ganzt mit dem U-Brief die bestehenden Beratungs- und
Unterstiitzungsangebote fiir selbststandige Frauen in
NRW.

Der Unternehmerinnenbrief bescheinigt den Vorhaben
von Griinderinnen und Unternehmerinnen Aussichten auf
Erfolg. Dass sie erfolgreich sind, dass sie ihre Unterneh-
men wachsen lassen, Arbeitsplatze schaffen und neue
Markte erobern, das beweisen die Erfahrungen der aus-
gezeichneten Frauen.

Wenn Sie sich um den U-Brief bewerben mochten, sollte
Ihr Unternehmen maximal ein Jahr alt sein oder es soll-
ten (unabhangig vom Unternehmensalter) einschneiden-
de Veranderungen in lhrem Unternehmen anstehen.

Weitere Informationen erhalten Sie auf der Internetseite

www.unternehmerinnenbrief.de

oder beim

STARTERCENTER NRW Westfalisches Ruhrgebiet bei
der Wirtschaftsforderungsgesellschaft fiir den Kreis
Unna, Ralf Niederlaak, Tel. 02303 272490, E-Mail:
rn@wfg-kreis-unna.de.
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Grindungsideen

Geschaftsideen auf dem
Prufstand

Ob die eigene Idee etwas taugt, konnen am besten ande-
re beurteilen. Das gilt auch und besonders fiir Geschafts-
ideen. In dieser Runde stellen Unternehmer und ange-
hende Existenzgriinder ihre Unternehmenskonzepte an-
deren jungen Marktteilnehmern vor.

Bei der Prasentation und Erlauterung ihrer Konzepte
erhalten die Teilnehmer schon einmal Gelegenheit, die
Vermarktung ihres geplanten Angebotes einzutiben.
SchlieBlich wollen nicht nur die uibrigen Seminarteilneh-
mer, sondern spater auch die Kunden erst einmal iiber-
zeugt werden.

AnschlieBend werden die Geschaftsideen im Gruppenge-
sprach von allen Seiten beleuchtet und abgeklopft. Der
Seminarleiter und Unternehmensberater Dirk Burge-
meister gibt dazu wichtige Hinweise.

Je nach Interesse kann die Veranstaltung auch einen
Einstieg in den Netzwerkaufbau bieten. Moglicherweise
ergeben sich zudem Synergien, Zusammenschliisse ein-
zelner Teilnehmer oder sogar Teamgriindungen.

Referent: Dirk Burgemeister, Unternehmensberater

Dirk Burgemeister ist Unternehmensberater und hat sich auf Exis-
tenzgriindungen spezialisiert.

Datum: 12. April 2011

Ort: TECHNOPARK Kamen
Zeit: 16:00-18:00 Uhr
Gebiihr: kostenlos

Anmeldung: Unternehmensberatung
Dirk Burgemeister,
Tel.: 02307 283040
E-Mail: db@dirkburgemeister.de
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Grundlagenseminare

Von der Idee zur
Unternehmung

Wer sich selbststandig machen will, der braucht eine
Erfolg versprechende Geschaftsidee. Aber die Idee allein
reicht nicht aus. Jeder Existenzgriinder muss iiber die
personlichen und fachlichen Qualifikationen zur Fiihrung
eines Unternehmens verfiigen und benotigt auBerdem
einen ausgefeilten Plan, um die Griindungsidee erfolg-
reich umzusetzen.

Dieser ,,Businessplan” ist entscheidend fiir Erfolg oder
Misserfolg einer Existenzgriindung. Ein schlussiger Plan
ist nicht zuletzt Voraussetzung dafiir, Kredite und For-
dermittel zu erhalten. Banken miissen davon iiberzeugt
werden, dass das geliehene Geld im neuen Unternehmen
verdient wird und am Ende auch wieder zuriickgezahlt
werden kann.

Die Teilnehmer erfahren in den Seminaren, die wir in
Zusammenarbeit mit unseren Kooperationspartnern an-
bieten, Wissenswertes liber rechtliche Rahmenbedingun-
gen einer Griindung, Wettbewerb und Marktauftritt,
Investition, Kosten und Liquiditat, Buchfiihrung, Steuern,
Organisation und Personal. Im Angebot sind neben Wo-
chen- auch Tagesseminare - fur alle, die wenig Zeit ha-
ben.

Auskunft zu allen Seminaren auf den folgenden zwei
Seiten erhalten Sie im STARTERCENTER NRW bei der
Wirtschaftsforderung Kreis Unna, Hans Offer, Tel.
02303 272590.
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Grundlagenseminare

Forum fiir Existenzgriindung:
Selbststdndigkeit - was bedeutet das?

Das Kurzseminar lauft jeweils von 15:00 - 20:00 Uhr im
TECHNOPARK Kamen und vermittelt Grundinformationen,
zeigt Beispiele auf und weist auf mogliche Stolpersteine
hin. Individuelle Fragen werden ebenfalls aufgegriffen und
beantwortet.

19. Januar, 14. Marz, 17. Mai

Anmeldung: Dirk Burgemeister
Tel.: 02307 283041
Gebiihr: 20,00 Euro

MCC Unternehmensberatung/
Liideking Consulting

Die Seminare werden jeweils von 9:00 - 13:30 Uhr (4 Tage)
bzw. 9:00 - 15:00 Uhr (3 Tage) im Technologiezentrum
LUNTEC in Liinen durchgefiihrt.

12. - 14. Januar, 08. - 11. Februar, 09. - 11. Marz,
05. - 08. April, 11. - 13. Mai, 07. - 10. Juni

Anmeldung: Liideking Consulting
Tel.: 0231 9860350

Gebiihr: 30,00 Euro

Ort: LUNTEC Liinen

Liideking Consulting-Workshops

Workshop zur Erstellung des individuellen Businessplans
mit 4 - 6 Teilnehmern.

05. - 12. Februar, 09. - 16. April, 04. - 11. Juni

Anmeldung: Liideking Consulting
Tel.: 0231 9860350

Gebiihr: 150,00 Euro

ort: LUNTEC Liinen
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Grundlagenseminare

Industrie- und Handelskammer zu Dortmund

Ihre Tagesseminare bietet die Industrie- und Handels-
kammer zu Dortmund im Seminargebaude an der Marki-
schen StraBe 120 an.

13. Januar, 24. Februar, 31. Marz, 05. Mai

Anmeldung: IHK zu Dortmund, Matthias Stiller
Tel.: 0231 5417420
Gebiihr: 30,00 Euro

Handwerkskammer Dortmund

Die Grinderseminare der Handwerkskammer Dortmund
laufen jeweils einen Tag lang mittwochs von 9:00 - 16:00
Uhr im Bildungszentrum an der Ardeystrafe 93 - 95.

26. Januar, 23. Februar, 30. Marz, 27. April, 25. Mai,
29. Juni, 29. Juli

Anmeldung: 0231 5493604
Gebiihr: 49,00 Euro

Internetangebote

Weitere Qualifizierungs- und Beratungsangebote fur den
Kreis Unna sowie die Stadte Dortmund und Hamm konnen
uber das ,,WeiterbildungsPortal Ruhr Ost“
(www.pro-weiterbildung.de) abgerufen werden.
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. Veranstaltungsorte

Alle Adressen auf einen Blick

Burg Botzlar
BotzlarstraBe | 59379 Selm

Handwerkskammer Dortmund Consulting
ArdeystraBe 93 - 95 | 44139 Dortmund
Industrie- und Handelskammer zu Dortmund
Markische StraBe 120 | 44141 Dortmund
Kemper Consulting

Wilhelm-Rontgen-StraBe 4 | 59439 Holzwickede
Kompetenzzentrum Bio-Security
SiemensstraBe 42 | 59199 Bonen
Kulturschmiede Frondenberg

RuhrstraBe 12 | 58730 Frondenberg

LUNTEC Liinen

Technologiezentrum | Am Brambusch 24 | 44536 Liinen
Okologiestation Bergkamen

Westenhellweg 110 | 59192 Bergkamen
Reitsportzentrum Massener Heide

Massener Heide 10 | 59427 Unna

Ringhotel Katharinenhof

BahnhofstraBe 49 | 59423 Unna

TECHNOPARK KAMEN

Technologiezentrum | Linener StraBe 211/212 |
59174 Kamen

TechnologieZentrum Schwerte
LohbachstraBe 12 | 58239 Schwerte

Wirtschaftsforderungsgesellschaft
fiir den Kreis Unna mbH

Friedrich-Ebert-StraBe 19 | 59425 Unna
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] Anmeldung

Veranstaltungsinformationen

Teilnahmebedingungen
Anmeldungen konnen erfolgen:

per E-Mail: post@wfg-kreis-unna.de
per Telefon: 02303 271690
per Fax: 02303 271490 (Faxantwort auf Seite 30)

Das Antwortfax steht auch im Internet unter
www.wfg-kreis-unna.de zum Download bereit.

Alle Teilnahmegebiihren verstehen sich zuziiglich 19 %
Mehrwertsteuer. Bei schriftlicher Teilnahmestornierung
bis flinf Tage vor der Veranstaltung wird eine Bearbei-
tungsgebiihr in Hohe von 50 % der Teilnahmegebiihr zu-
zliglich Mehrwertsteuer erhoben. Bei spaterer Stornie-
rung ist der gesamte Teilnehmerbetrag zu zahlen. Die
Benennung eines Ersatzteilnehmers ist in jedem Fall
moglich.

Wir weisen ausdriicklich darauf hin, dass die Durchfiih-
rung der Veranstaltung vom Erreichen der Mindestteil-
nehmerzahl von 10 Personen abhangt. Wir werden lhnen
bis spatestens drei Tagen vor der Veranstaltung eine
Mitteilung zusenden, falls wir die Veranstaltung wegen
einer zu geringen Teilnehmerzahl absagen mussen.

Dem Veranstalter bleibt vorbehalten, aus wichtigem
Grund Ersatzreferenten einzusetzen und das Programm
geringfugig zu andern. Fur Unfallschaden, die Beschadi-
gung oder den Verlust an Sachen der Teilnehmer im Zu-
sammenhang mit der Veranstaltung ibernimmt die Wirt-
schaftsforderungsgesellschaft fur den Kreis Unna mbH
keine Haftung.

Veranstalter

Wirtschaftsforderungsgesellschaft
fur den Kreis Unna mbH
Friedrich-Ebert-StraBe 19

59425 Unna

Ansprechpartner:

Christoph Gutzeit Tel.: 02303 272190
Kristina Kruger Tel.: 02303 272690
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. Antwortfax

Per Fax senden an: 02303 271490

Hiermit melde ich mich verbindlich zu folgender Veran-
staltung an:

Titel der Veranstaltung:

Datum:

Firma:

Name:

Strafe:

PLZ, Ort:

Telefon:

Telefax:

E-Mail:

(Bitte unbedingt angeben)

Datum und Unterschrift
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. WEFG Kreis Unna

Wir schalten fiir Sie die Ampel auf griin

Das oberste Ziel der WFG ist die soziale und wirtschaftli-
che Struktur des Kreises Unna zu verbessern.

v Planerische Vorbereitung neuer Industrie- und
Gewerbeflachen im Kreis Unna

v Grunderwerb, Umsetzung und Kontrolle von Er-
schlieBungsmalBnahmen

v Akquisition und intensive Betreuung von ansied-
lungs- und verlagerungswilligen Unternehmen

v Beschleunigung von Genehmigungsverfahren

v Bereitstellung von wirtschaftsorientierten Dienst-

leistungen, wie z. B. Informationen zu offentli-
chen Forderprogrammen, Vermittlung von ge-
werblichen Immobilien etc.

<

Entwicklung und Ausbau von Standortkompeten-
zen

Aktives Standortmarketing fir den Kreis Unna
Technologie- und Innovationsforderung

Existenz- und Mittelstandsforderung

S N N N

Moderne, effiziente und unternehmensorientierte
Arbeitsmarkt-, Beschaftigungs- und Qualifizie-
rungspolitik

WEFG 3l

Wirtschaftsforderung Kreis Unna
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