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Vom Networking zum
Geschäftsabschluss
-Impulsvortrag-

Netzwerken ersetzt die Akquise nicht, aber es ist 
hilfreich, denn Kontakte schaden am Ende nur dem, 
der sie nicht hat. Ein gutes Netzwerk hingegen ist sehr hilfreich beim 
nachhaltigen Aufbau des eigenen Geschäftes.

•Der gute erste und letzte Eindruck
•Vom Smalltalk zum Smarttalk
•Vom Follow-up zum erfolgreichen Pitch Meeting

Referent
Christian Rahn ist ein Business Development Experte mit über 20jähriger 
Erfahrung als Marketingleiter, Projektmanager und Geschäftsleiter in 
Industrie und Handel. Als Gründer und Inhaber von ZEILUX® und CMO2go 
berät er heute mittelständische Unternehmen und GründerInnen bei der 
Positionierung am Markt sowie der Entwicklung und Umsetzung von 
Marketingstrategien.


